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extension

contents

일반 그룹 : 연령, 코디, 상황 등

상품 그룹 : 샌들, 부츠, 앵클 등

경쟁 그룹 : 상/ 중/ 하 세부 그룹 관리

브랜드 인지 확립 위한
전 지면 공략

초창기부터 함께 한 맞춤 별 전략 제안

브랜딩 & 동종 업계 최상위몰 선점!

branding
shoes

W O M E N

ADTotal
여성 슈즈 쇼핑몰 S사

매출 급감과 소폭 상승 반복

안정적인 매출을 원하던 업체

니즈 별 그룹 확장 운영

장소 기반 그룹 확장 (EX= 하객, 여행 등)

착장 기반 그룹 확장 (EX=오피스, 나들이 등)

상품 기반 그룹 확장 (EX=기모 부츠, 여름 샌들 등)

Brand
매출 300억 달성! 

투자 유치

흥미 요소 위한
맞춤 컨텐츠 운영 및 이미지 제작

2

『 트렌드 변화로 인한 니즈 별 그룹 확장 』

『 세부적인 입찰 전략 위한 그룹 작업 』

『 1등 브랜드 인지 위한 최상위 입찰 』

『 전체 주요 키워드 순위 1등 유지 』



Brand search AD
Naverfashion

여성 의류 쇼핑몰 G사

충성 고객 이탈 방지와 신상 홍보 전략을 원하던 업체 contents
identity

Book mark
유입1.8배 상승! 

맞춤 프로모션 및 컨텐츠 제작 및 노출

브랜드 아이덴티티 확립 및 인지도 상승

확장 검색으로 방문자는 물론, 

북마크 통한 자사몰 트래픽 증가!

최적화 된 맞춤 컨텐츠 이미지 제작

W O M E N
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promotion
시즌 기획성 및 선호형 맞춤
기획 프로모션 제안

『 단순 N% 할인이 아닌, 자사 맞춤형 프로모션 제시 』

『 D2C 선호형 프로모션 통한 고객 락인 효과 』

『 노출 지면 별 검색 쿼리 증가 위한 노출 트래픽 증대 』

『 라인 확장, 신상품, 팝업 등 흥미 유발 위한 컨텐츠 』

『 구매 잠재 고객 자체의 검색으로 사이트 주문량, 구매 전환 증가 』

『 주 고객 관심도 높은 이슈 노출로 만족도 상승 및 문의량 증가 』



fashion

여성 의류 쇼핑몰 M사

매출 급감으로 신규 유입 확대를 희망했던 업체

AD

re-target

new inflow
Hot item

신규 고객 유치 위한 공격적인 부킹 구좌 섭외

New

신규
유입

높은 모수 활용한 2차 맞춤 운영 제안

최적의 이미지 발굴과 상품 기획 제안

3주 연속 BEST 소재 등극 통한 

안정적 매출 유도, 신규 유입 증가

W O M E N

4

Naver

5배 증가!

『 최초 노출 소재 평균 CTR 2-3% 발생 (일 평균 유입 4-5천) 』

『 식별 코드 분석 통한 맞춤형 전략 운영 』

『 사이트 유입, 모수 트래픽 트래거 활용하여
리타겟 광고 매체 성과 극대화 』



fashion

ADMeta
여성 의류 쇼핑몰 G사

자사몰 매출 상승을 위한 

상품 발굴 전략을 원하던 업체 recognition
컨텐츠 노출 확산, 

상품 인지형 마케팅 전략

steady seller

상품 발굴 및 전환율 상승 위한 광고 방향 제시

SNS 마케팅 통한 해당 기간 최고 매출 달성

구매 경험, 리뷰 통한 구매층 확장, 

         스테디 셀러 등극

단일 상품 플랫폼 별 매출 1위 달성

Site매출 5배 상승

buy

구매 유도 위한 목적 별 

크리에이티브 제품 판매

W O M E N
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『 인스타그램 SHOP 활용 컨텐츠 확산 』

『 다양한 A/B 테스트 통한 크리에이티브 발굴 』

『 팝업 스토어, 참여 등 고객 경험형 컨텐츠 확산 』

『 다양한 코디 컨텐츠 통한 고객 관심도 상승 』

『 체형 별 MD 착용 컷 통한 고객 갈증 해소 』

『 다양한 프로모션 통해 고객 제품 경험 』

『 구매 ㆍ브랜디드 컨텐츠 고객 리뷰 노출 』

『 발굴된 상품 기반 제품 라인업 확장 』



fashion

ADMeta
여성 의류 쇼핑몰 O사

단계 별 상승 후 안정적 매출과

브랜드 입지를 원하던 업체

광고 예산 재정비부터 캠페인 구조 및

컨텐츠화 통한 소재 발굴 전략 제안

베스트 셀러 소재 발굴 및 사이트 매출 큰 폭 증가

branding

promotion

extension

프로모션 & 오피셜 계정 활성화 컨텐츠 제안

매출 거래액, 북마크 방문자 모든 지표 상승

입지 확보를 위한 확장성 마케팅

Sales & inflow 
1.8배 상승

브랜드 마케팅 위한

전략적 캠페인 & 컨텐츠 운영

W O M E N
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『 노출 대비 판매율, 신상품, 키워드 등 다양한 광고 상품 선정 』

『 슬라이드/ 컬렉션 등 컨셉 형 광고 우선 노출 』

『 브랜드 컬러를 고려한 디자인 콘텐츠 이미지 활용 』

특정 시기 코디 상품/연관 상품 단독 광고 운영

『 전년 대비 컨텐츠 마케팅 강화 운영 』

『 사이트 '공구' 관련 예열, 사전 광고 게시물 노출 』
특정 시기 코디 상품/연관 상품 단독 광고 운영

목표 KPI 달성과 전년 대비 전환, CTR 2.5배 증가

『 충성 고객 반응도 및 흥미 요소 증가를 위한
    참여형 콘텐츠 제안과 홍보성 (릴스,라이브 커머스) 제안 』

『 이탈 고객 및 지속적인 구매 유도 전환을 위한
사이트 혜택 강화와 프로모션 제안 』



fashion

ADZigizag
여성 의류 쇼핑몰 M사

시즌 베스트 상품 발굴과

사내 목표 거래액 달성을 원하던 업체 targeting

CTR 3배 상승

test
상품 테스트 고도화

다양한 상품 TEST 캠페인부터 

트렌드 반영한 캠페인 별 다각화 전략 제안

상품 테스트 고도화와 세분화 된 

타겟팅 전략 통한 거래액 129% 달성

키워드 데이터 활용 전략

keyword

최적화 전체 상품 노출 외 세분화 된 타게팅 전략

2030연령타겟(Z결제,광고,베스트)

상위키워드_가디건

신규고객(지그재그, 자사 베스트)

W O M E N
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『 유사 : 구매 유사자 기반 시즌 상품 노출 구매율 상승 목표 』

『 신규/ 이탈 : 베스트 상품 구성 캠페인을 통한 집중 PUSH 운영 』

『 트렌드 데이터를 기반으로 전략적인 상품 테스트 및 상품 발굴 』

『 시즌 우수 효율 상품들 필터링 통한 집중 노출 전략 』

『 시즌 별 상승 키워드 활용한 광고 그룹 운영 』 『 급 상승 키워드를 통한 발 빠른 트렌드 대응 』



fashion

ADZigizag
여성 의류 쇼핑몰 C사

상위 스토어 랭킹 진입과 판매 채널

매출 볼륨 확대를 희망하던 업체 campaign

Store10위 진입!

고객 맞춤형 이미지 구성과 

상위 노출 점유 위한 공격적인 마케팅 전략 수립

기획전 및 목적 별 상시 쿠폰 발행으로

 인지도 및 누적 거래액 큰 상승

광고 타겟/상품 운영, 파워업 AI 캠페인 다양화

잘 팔리는 상품_자동 AI 4일 기준 BEST

고급설정_최근7일 찜, 장바구니 TOP

자체제작_20초반30후

ranking
promotion

주, 월 단위 기획전 

참여 100% 쿠폰 및 프로모션

매년 Z결제 거래액 30% 이상 상승

      입점 후 최고 거래액 달성

W O M E N
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『 첫 구매 & 재구매 타겟 별 맞춤 그룹 운용 → ROAS 2000% 달성 』

『 멀티보드 활용 브랜드 메시지 전달 → 첫 구매, 즐겨찾기 5배 이상 증가 』

『 실시간 이미지 소재 관리 후 CTR 4% 달성 』

『 상시 목적 별 쿠폰 발급으로 구매 유도
구매, 즐겨찾기, 찜 수 등 전환 액션 5배 이상 증가 』

『 지그재그 전사 기획전 및 매주 특별 할인 전 참여
광고 기여도 30%, 작년 대비 전체 즐겨찾기 35% 증가 』

『 유사 스토어 경쟁 그룹 대비 
광고 점유율, 성장률 +50% 이상 성장 』

『 24년 월별 거래액 랭킹 10위권 진입
지그재그 입점 후 첫 거래액 10억원 돌파 』



1000%

fashion

AD
여성 의류 쇼핑몰 P사

장기 운영으로 신규 & 잠재 고객 유치 

위한 신규 매체 확장이 필요한 업체

W O M E N

targeting
이벤트 별 맞춤 타겟 전략, 노출 당 비용 발굴

order
프로패셔널 맞춤형 컨텐츠 이미지 제작 ROAS 달성!

매체 확장을 위한 리브랜딩 전환

광고 라이브 위한 상품 선정부터 

맞춤형 컨텐츠 이미지 제작

신규 모수 확보와

 CPC 100원 결과 도출

9

kakao

『 시즌 베스트 셀러 선정 후 구도 별 타이트한 소재 테스트 』

『 수집된 래퍼런스 통한 맞춤 이미지 제작 』

re branding

『 지면 별 정확한 잠재 고객 식별과 
광고 도달 위한 맞춤 타겟 & 데모 그래픽 구성 』

『 광고 유형 별 그룹 A/B 테스트 』

『 1등 브랜드 인지 위한 최상위 입찰』 『 전체 주요 키워드 순위 1등 유지』



ROAS
fashion

ADGoogle
여성 의류 쇼핑몰 P사

노출 소재 컨텐츠 제작에 대한 고민과

매체 이해도가 전혀 없었던 업체

W O M E N

concept
고객 니즈 및 성과 퍼포먼스를 위한 전략 수립

group
P-MAX 애셋 그룹 최적화

re branding
매체 확장 위한 리브랜딩 전환

5배 상승

10

내부 수 많은 상품 코디를

노출하기 위한 컨셉 별 전략 제안

최적 광고 캠페인안 구성과 

맞춤 컨텐츠 활용 ROAS 2,000% 달성

『 자연스러운 브랜딩과 브랜드 인식 확립 』

『 오픈 후 판매 채널 별 목표 매출 단기간 달성 』

『 그룹 맞춤 세그먼트 사용과 운영 애셋
  잠재 고객 신호, 머신 러닝 최적화 』

『 정확한 고객 식별 후, 코디/ 추천 등
    컨셉 별 맞춤 이미지 』

『 컨셉 별 스타일링 컨텐츠 제안을 통해 명확한
광고 잠재 고객 타겟 설정과 효율 극대화 컨텐츠 일치화 』



fashion

DAMobion
가독성과 여러 이미지가 들어간 디자인 수익률 ↑

깔끔한 디자인 수익률 ↑ 
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fashion

DAKakao

행사 배너: 할인 숫자 강조 디자인 일수록 반응 ↑

일반 배너 : 가독성 높고, 무드 있는 디자인 일수록 반응 ↑

&  GFA
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fashion

Kakao
board
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착용컷 + 상품컷 디자인 반응 ↑ 

DA



fashion

DAExample
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THANK YOU!
주식회사 에스엔에이의 모든 자료는 무단 복제. 공유를 금합니다.
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